THÔNG BÁO TUYỂN DỤNG 2015
Đại Việt Group là tập hợp các Công ty hoạt động trong những lĩnh vực mũi nhọn của nền kinh tế: Bất động sản, Công nghệ thông tin và Truyền thông. Với thành viên đầu tiên ra đời vào tháng 8/2006 hoạt động trong lĩnh vực tư vấn, quản lý và tiếp thị bất động sản, đến nay, Đại Việt Group đã trở thành một tập đoàn đa ngành, hoạt động trên nhiều lĩnh vực như: đầu tư, tư vấn và quản lý các dự án bất động sản, cung cấp các phần mềm tích hợp hệ thống, thi công phần mềm, đầu tư và quản lý các cổng thông tin điện tử hàng đầu về quảng cáo và truyền thông.

Đại Việt Group được đánh giá cao bởi những ý tưởng đột phá, những bước đi mạnh dạn trong những lĩnh vực có sự cạnh tranh khốc liệt nhất của nền kinh tế. Với sự nỗ lực, nhiệt huyết của đội ngũ chuyên gia, kỹ sư, chuyên viên và nhân viên có trình độ cao, Đại Việt Group đang khẳng định vị thế ngày càng lớn mạnh và vững chắc trên thị trường công nghệ, truyền thông tại Việt Nam và trên thế giới.                                                                                                                                         
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Là một trong những thành viên trẻ tuổi có tốc độ phát triển nhanh và mạnh mẽ nhất của Tập đoàn, Công ty Cổ phần Đầu tư và Công nghệ Đại Việt đang có những bước đi vững chắc, trở thành một trong những công ty hàng đầu trên thị trường công nghệ và truyền thông hiện nay. Công ty hiện là đơn vị sở hữu website Batdongsan.com.vn - kênh thông tin số 1 về bất động sản tại Việt Nam và là website có lượng truy cập lớn nhất khu vực Đông Nam Á. Đến nay, bên cạnh trụ sở chính tại Hà Nội, công ty có mạng lưới chi nhánh tại 6 tỉnh thành khác trên cả nước: Hải Phòng, Đà Nẵng, Nha Trang, TP. Hồ Chí Minh, Bình Dương, Vũng Tàu.
Tiếp tục chiến lược phát triển mở rộng về quy mô với mong muốn mang đến cho khách hàng những dịch vụ tốt nhất, Công ty Cổ phần Đầu tư và Công nghệ Đại Việt đang cần tuyển dụng một số vị trí tại chi nhánh Hải Phòng như sau:
Vị trí: Nhân viên kinh doanh website
Mô tả:
· Tư vấn, thuyết phục khách hàng dùng các sản phẩm, dịch vụ đăng tin, quảng cáo trực tuyến trên website www.batdongsan.com.vn của công ty;
· Đàm phán trực tiếp với khách hàng để ký kết các hợp đồng dịch vụ và chăm sóc khách hàng;
· Tìm kiếm, mở  rộng mạng lưới khách hàng của công ty;

· Chi tiết công việc trao đổi tại buổi phỏng vấn.

Yêu cầu:

· Tốt nghiệp trung cấp, cao đẳng trở lên;
· Có tối thiểu 01 năm kinh nghiệm làm fulltime trở lên (quy định bắt buộc);

· Là người am hiểu hoặc yêu thích kinh doanh, đặc biệt là kinh doanh website và thương mại điện tử;

· Kỹ năng giao tiếp và đàm phán tốt;

· Không nói ngọng, nói lắp, không nói giọng địa phương;

· Có thể làm việc ở cường độ cao và chịu được áp lực công việc;

Quyền lợi: 
- Lương cứng từ 3,5 triệu trở lên + % hoa hồng, thưởngs
- Được đào tạo các kỹ năng cần thiết theo yêu cầu công việc;

- Được hưởng đầy đủ các chế độ đãi ngộ theo Luật Lao động Việt Nam (BHXH, BHYT, BHTN,…).

- Môi trường làm việc chuyên nghiệp, năng động, thân thiện;

- Cơ hội làm việc và gắn bó lâu dài trong công ty đầu tư công nghệ và truyền thông internet hàng đầu Việt Nam để phát huy tối đa năng lực bản thân và phát triển nghề nghiệp.
- Địa điểm làm việc: Phòng 601B, TD Business Center, lô 20A Lê Hồng Phong, quận Ngô Quyền, TP. Hải Phòng
Ngoài ra còn một số vị trí khác:
1. Trưởng phòng kinh doanh website  

Mô tả:
· Trực tiếp chịu trách nhiệm trước GĐ Công ty về hoạt động và hiệu quả của phòng kinh doanh;
· Chịu trách nhiệm lập kế hoạch, tổ chức thực hiện và báo cáo kết quả thực hiện các kế hoạch kinh doanh dịch vụ website của Công ty;

· Chịu trách nhiệm quảng bá, phát triển và khai thác các giá trị từ website của Công ty;

· Nghiên cứu, tham mưu và xây dưng các giải pháp nhằm duy trì và thúc đẩy hoạt động kinh doanh website; 

· Quản lý, điều hành và giám sát công việc của nhân viên thuộc phòng kinh doanh; 

· Phối hợp với phòng nhân sự trong công tác tuyển dụng và đào tạo nhân viên phòng kinh doanh;

· Tìm kiếm và phát triển quan hệ với các khách hàng và đối tác tiềm năng;

· Đàm phán, ký kết các hợp đồng;

· Những nhiệm vụ khác theo sự phân công của GĐ Công ty.

Yêu cầu:
· Tốt nghiệp đại học trở lên chuyên ngành kinh tế hoặc liên quan;
· Có ít nhất 01 năm kinh nghiệm ở vị trí quản lý;

· Có khả năng phân tích và nhạy bén với những cơ hội thị trường; có mối quan hệ rộng;

· Am hiểu về kinh doanh và marketing;

· Có kinh nghiệm sales và tiếp thị;

· Có khả năng tổ chức, quản lý, điều hành;

· Có khả năng giao tiếp tốt, năng động và sáng tạo;

· Có khả năng làm việc độc lập và làm việc theo nhóm;

· Có khả năng làm việc ở cường độ cao và chịu áp lực tốt;

· Đạo đức/ Uy tín cá nhân/ Tính gắn kết lâu dài/ Có quan điểm làm việc hoặc định hướng công việc rõ ràng.

Quyền lợi: 
· Mức lương: $500 - $1000 + % hoa hồng + thưởng (tùy theo năng lực, kinh nghiệm, không giới hạn).

2. Trưởng nhóm kinh doanh website
 

Mô tả:
· Lập kế hoạch kinh doanh của nhóm phụ trách dựa trên kế hoạch chung của phòng và chỉ tiêu của quản lý phòng giao cho nhóm;
· Phân bổ chỉ tiêu cho từng nhân viên trong nhóm, giám sát và hỗ trợ nhân viên kinh doanh trong nhóm hoàn thành kế hoạch chỉ tiêu được giao;

· Đào tạo nhân viên trong nhóm;

· Lập và phân tích các báo cáo về hoạt động của nhóm theo định kỳ;

· Nghiên cứu, tư vấn cho quản lý phòng các chính sách về giá, sản phẩm dịch vụ và phát triển quan hệ khách hàng; 

· Trực tiếp tham gia công việc kinh doanh;

· Các công việc khác theo yêu cầu của quản lý phòng.

Yêu cầu:
· Tốt nghiệp đại học trở lên;
· Có ít nhất 01 năm kinh nghiệm, ưu tiên ứng viên đã có kinh nghiệm quản lý nhóm kinh doanh;

· Kỹ năng đàm phán và kỹ năng giao tiếp tốt;

· Có kỹ năng lãnh đạo và kỹ năng giải quyết vấn đề;

· Có trách nhiệm và năng động, chịu được áp lực cao trong công việc;

· Có kỹ năng phân tích và tổ chức;

· Tiếng Anh trong phạm vi công việc.

Quyền lợi: 
· Thu nhập hấp dẫn tùy theo năng lực, ngoài lương cứng cao còn được hưởng hoa hồng cá nhân, thưởng doanh thu của nhóm;

3. Nhân viên điều phối kinh doanh kiêm hành chính văn phòng 

Mô tả: 

· Chấm công, theo dõi giờ giấc làm việc của CBNV tại Chi nhánh;

· Thực hiện các nghiệp vụ hành chính như quản lý tài sản, báo hỏng sửa chữa các thiết bị trong văn phòng, thay mực máy in, hỗ trợ mua sắm trang thiết bị, gọi nước, cơm cho CBNV, tiếp đón khách tới làm việc ….;

· Hỗ trợ Quản lý chi nhánh và các phòng, nhóm điều phối công việc của các nhân viên kinh doanh trong phòng, nhóm liên quan website www.batdongsan.com.vn; 
· Theo dõi, lập báo cáo đánh giá kết quả làm việc của từng nhân viên, nhóm làm việc trong phòng, nhóm;
· Trực điện thoại, tư vấn và hỗ trợ khách hàng có nhu cầu đăng tin rao vặt bất động sản lên website www.batdongsan.com.vn;  
· Các công việc khác theo yêu cầu của Quản lý chi nhánh và bộ phận;
· Chi tiết công việc trao đổi tại buổi phỏng vấn.
Yêu cầu:

· Nam, nữ, tốt nghiệp cao đẳng trở lên;

· Yêu cầu có ít nhất 01 năm kinh nghiệm trở lên, ưu tiên ứng viên có kinh nghiệm ở vị trí tương đương;

· Kỹ năng giao tiếp tốt, có khả năng tư duy, tổ chức công việc khoa học;

· Trung thực, nhiệt tình, nhanh nhẹn, cẩn thận, tỉ mỉ;

· Chịu được áp lực cao trong công việc;

· Kỹ năng tin học văn phòng words, exel thành thạo.

Quyền lợi: 
· Thu nhập hấp dẫn theo năng lực và đóng góp; 
4. Cộng tác viên thu phí   

Mô tả:
· Thu tiền theo danh sách khách hàng có sẵn;
· Liên hệ với khách hàng để thu hồi công nợ cho Công ty;

· Đối chiếu giữa xác nhận công nợ và số tiền đã thu;

· Hỗ trợ Trưởng bộ phận khi có yêu cầu khác;

· Thời gian làm việc: theo ca sáng/chiều hoặc cả ngày (Ca sáng: 8h-13h, chiều: 13h-18h) hoặc linh động theo yêu cầu công việc.

Trách nhiệm:
· Thu phí của khách hàng và đến nộp tại Công ty theo thời gian qui định;

· Đảm bảo nộp đủ số tiền đã thu của khách hàng cho Công ty;

· Đặt cọc cho công ty khi vào làm việc: 5.000.000VNĐ/người (Công ty sẽ hoàn trả lại số tiền đặt cọc khi nhân viên thôi không làm việc tại Công ty và đã hoàn trả đủ số tiền đã thu từ các khách hàng của Công ty).

Yêu cầu:
· Nam/Nữ sinh viên. 
· Trung thực, nhanh nhẹn.

· Sức khỏe tốt, năng động, nhiệt tình, khả năng giao tiếp tốt.

· Có phương tiện đi lại và thạo đường Hải Phòng.

Quyền lợi: 
· Mức lương hấp dẫn (tính theo số lần đi thu phí của khách hàng): 15.000NVĐ/KH;
· Phụ cấp xăng xe: 200.000VNĐ/tháng

· Phụ cấp điện thoại: 200.000 VND/tháng

· Được cấp thẻ và sổ sách của Công ty phục vụ cho công việc;

· Chỉ đi thu phí trong khu vực nội thành Hải Phòng;

· Bố trí thời gian làm việc linh hoạt, chỉ cần đến Công ty vào cuối mỗi buổi theo qui định để nộp tiền cho người quản lý trực tiếp;

· Công việc lâu dài và ổn định, có cơ hội trở thành nhân viên chính thức của Công ty và được hưởng đầy đủ các quyền lợi như các nhân viên trong Công ty.
5. Nhân viên Hỗ trợ quảng cáo
Mô tả:
· Liên hệ, tư vấn khách hàng hợp tác, sử dụng dịch vụ quảng cáo bất động sản bằng banner;
· Tư vấn cho khách hàng các sản phẩm, dịch vụ quảng cáo, truyền thông trên website http://batdongsan.com.vn;

· Ký kết hợp đồng quảng cáo với khách hàng;

· Khảo sát địa điểm, phối hợp thiết kế banner, treo banner cho khách hàng;

· Các công việc khác trao đổi tại buổi phỏng vấn.

Yêu cầu:
· Nam giới, tốt nghiệp trung cấp trở lên;
· Có phương tiện đi lại;

· Trung thực, nhanh nhẹn, năng động, yêu thích công việc kinh doanh; 

· Kỹ năng giao tiếp và đàm phán tốt;

· Có thể làm việc ở cường độ cao và chịu được áp lực công việc;

· Có kỹ năng tin học văn phòng.

Quyền lợi: 
· Thu nhập (lương, thưởng theo sản phẩm…) xứng đáng năng lực và cống hiến;

· Được hưởng đầy đủ các chế độ đãi ngộ theo Luật Lao động Việt Nam (BHXH, BHYT…);
· Môi trường làm việc chuyên nghiệp, năng động, thân thiện;

· Cơ hội làm việc và gắn bó lâu dài trong công ty đầu tư công nghệ và truyền thông internet hàng đầu Việt Nam để phát huy tối đa năng lực bản thân và phát triển nghề nghiệp.
6.  Nhân viên Hỗ trợ quảng cáo kiêm thu phí

Mô tả:
A. Công việc Hỗ trợ quảng cáo
· Liên hệ, tư vấn khách hàng hợp tác, sử dụng dịch vụ quảng cáo bất động sản bằng bandroll;

· Tư vấn cho khách hàng các sản phẩm, dịch vụ quảng cáo, truyền thông trên website http://batdongsan.com.vn;

· Ký kết hợp đồng quảng cáo với khách hàng;

· Trực tiếp làm việc với các đơn vị in ấn, thi công để hoàn thiện sản phẩm bandroll hỗ trợ khách hàng;

· Khảo sát địa điểm, phối hợp thiết kế bandroll, treo bandroll cho khách hàng;

B.  Công việc Thu phí

· Thu tiền theo danh sách khách hàng có sẵn;

· Liên hệ với khách hàng để thu hồi công nợ cho Công ty;

· Đối chiếu giữa xác nhận công nợ và số tiền đã thu;

· Hỗ trợ Trưởng bộ phận khi có yêu cầu khác;

Trách nhiệm:

· Thu phí của khách hàng và đến nộp tại Công ty theo thời gian qui định;

· Đảm bảo nộp đủ số tiền đã thu của khách hàng cho Công ty;

Yêu cầu:
· Nam giới, tốt nghiệp trung cấp trở lên;
· Có phương tiện đi lại và thạo đường Hải Phòng;

· Trung thực, nhanh nhẹn, năng động, nhiệt tình; 

· Kỹ năng giao tiếp và đàm phán tốt;

· Khả năng quan sát, tư duy không gian và thẩm mỹ tốt;

· Có thể làm việc ở cường độ cao và chịu được áp lực công việc;

· Có kỹ năng tin học văn phòng.

Quyền lợi: 
· Thu nhập (lương, thưởng theo sản phẩm…) xứng đáng năng lực và cống hiến;
· Phụ cấp xăng xe: 200.000VNĐ/tháng

· Phụ cấp điện thoại: 200.000 VND/tháng

· Ngoài lương cứng cố định, được hưởng thêm thù lao theo số lần đi thu phí của khách hàng: 15.000 VNĐ/KH thu được phí

Các quyền lợi khác:

· Được hưởng đầy đủ các chế độ đãi ngộ theo Luật Lao động Việt Nam (BHXH, BHYT…);

· Môi trường làm việc chuyên nghiệp, năng động, thân thiện;

· Cơ hội làm việc và gắn bó lâu dài trong công ty đầu tư công nghệ và truyền thông internet hàng đầu Việt Nam để phát huy tối đa năng lực bản thân và phát triển nghề nghiệp.
Để biết thêm thông tin chi tiết bạn vui lòng truy cập website: http://daivietgroup.net/ và http://batdongsan.com.vn/
Rất mong sớm được gặp bạn và được đồng hành cùng bạn trong từng bước đi và sự nghiệp phát triển của Công  ty và bản thận bạn.

Chúc bạn sức khỏe, hạnh phúc và thành công.

Trân trọng!
Công ty Cổ phần Đầu tư và Công nghệ Đại Việt

Phòng 19.01 Keangnam Hanoi Landmark Tower, khu E6, khu đô thị Cầu Giấy, phường Mễ Trì, quận Nam Từ Liêm, Hà Nội

Người contact: Mrs Thơm – Phòng Tuyển dụng
Di động: 0965335793/0435625935
Email: thomnt4@daivietgroup.net
  -  Đơn đăng ký ứng tuyển ( file đính kèm). Các bạn sinh viên cần điền các thông tin quan trọng: vị trí ứng tuyển, ngày tháng năm sinh, địa chỉ email, số điện thoại liên hệ, kinh nghiệm( nếu có)
-  Hình thức nộp hồ sơ: qua mail: thomnt4@daivietgroup.net hoặc tuyendung@daivietgroup.net
- Hình thức phỏng vấn: Qua điện thoại. Kết quả phỏng vấn sẽ có trong 2 ngày tính từ ngày gọi điện thoại và phỏng vấn. Thời gian gọi phỏng vấn sau 1 ngày tính từ ngày nhận được hồ sơ.
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